
参加費は、お一人様 １万円（税込）です。 当日に会場受付にてお支払い手続きください。 

 

 

 
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

「現状突破のための生徒募集実践マスター講座 VOL5」への参加ご希望の方は下記の「FAX申込書」  

 に必要事項ご記入のうえご返信ください。 弊社にて受付確認後会場地図をお送り致します。  
 

 平成２４年６月２２日 （金）                         平成２４年６月１９日 （火） 

                 午後 1: 30 ～ 5: 00                                 午後 1: 30 ～ 5: 00 

             各線「飯田橋」駅 私学会館分室                  地下鉄四条駅、阪急烏丸駅 ウィングス京都                

                 講師 稲葉 人司                             講師 稲葉 人司   

   
 

 

 

 
                             

 

 【生徒募集実践マスター講座 VOL.５ ＦＡＸ申込書】  
 

＜参加される会場に必ず 印 をお付け下さい＞  

□東京会場 (６月２２日)   □京都会場 (６月１９日)   

貴校名       

住所 （〒            ）     

電話   ファックス   

参加者１   参加者３   

参加者２   無料相談  希望する・希望しない 
 

東京 

会場 

京都 

会場 

■受験者動向を早い時期に察知し、巻き返すアイデア 

・7月以降に活動を軌道修正する際のアイデア 

・２学期以降の追い込み時期に「受験してみたい」と思わせ

るポイント と アイデア 

・入学歩留まり率を高めるためのポイント と アイデア 

・募集活動のアイデアや企画を生み出すポイント 

・募集成果を獲得するための計画策定ポイント 

・来年度の受験・入学者数値目標策定のポイント 

 

 

■偶然は必然の集積である 

・年の暮れも押しせまった１２月、「ふたをあけてみたら、今年

は受験者数が例年よりも少ないようなんだ。」というお話をお

聞きすることがあります。  

・「このようなことになるのは、何か理由があるからにちがいな

い。何かの兆候はなかったのだろうか。」と年末に振り返って

もどうしようもありません。 

・年の暮れになってから、募集状況を知ることは、今年度はも

うあきらめようということに他なりません。 

■年間の収入を決めるたった１度の機会。他の分野（業界）と

は違うことをもっと強く認識する必要がある。 

・また、１年の失敗は、対外的な評判を落とすだけでなく、高

校では３年・中高では６年影響し、財務的にもこの間は厳しく

なるのは言うまでもありません。 

・事前（９～１０月）に本校への受験動向を察知できていない

のは学校にとって致命的なことと言わざるを得ません。 

・事前に少ないことが察知できれば、２学期以降に募集活動

内容を軌道修正することが可能です。 

 

株式会社 ヒューマン・リンク 
TEL：0120－451－050 FAX：0120－075－347 
京都市中京区泉正寺町 328番地 

 

セミナー終了後（17：00以降）に無料相談会を開催します。 

ご希望の方は下記申込書の最下部の通信欄に相談「希望する」に○印を

ご記入の上、ご返信願います。  

 

 

受験者数・入学者数の前年比増を確実にする 生徒募集実践マスター講座 VOL. 

今年度における本校への生徒募集状況の動向を事前に察知し、軌道修正をはかり 

5 

手順 を紹介します 毎年安定した受験・入学者を受け入れる 

本申込書は FAX にて 

０１２０－０７５－３４７ までご送付下さい 

 

  
VOL5 東京 6/22金・京都 6/19火 

13:30 講義： 受験者減を事前に察知する方法 

想定されるケース別の対応を考える 

15:30 講義： ２学期における軌道修正 

募集成果は、軌道修正の実践により決定される！！ 

 


